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一、 校企合作开展课程调研

（一）调研指导思想

根据《关于全面提高中等职业教育教学质量的若干意见》要求：加大课程建设与

改革的力度，增强学生的职业能力，中等职业院校要积极与行业企业合作开发课

程，根据技术领域和职业岗位（群）的任职要求，参照相关的职业资格标准，改

革课程体系和教学内容。建立突出职业能力培养的课程标准，规范课程教学的基

本要求，提高课程教学质量。因此课程建设要紧密结合学校周边的相关企业，要

深入企业进行岗位调研，深入了解企业岗位人才需求、岗位工作任务、岗位职责、

岗位用人要求、岗位职业发展方向等。对此，本课程设计了相关调研活动，组织

教师团队深入企业调研，以促进课程的改革。

（二）调研安排

1. 调研对象和内容

时间段 对象 内容 负责人

10月

湖北省闪电时代网络文

化传播有限公司

直播、电商、数字

AI 金汉垂

2. 调研过程安排

重点深入企业调研，通过座谈、记录、访谈方式，获得有关通山王明璠电商直播

基地分布情况、岗位用人需求情况、岗位工作过程、岗位用人要求等，同时了解直播、

电商、数字AI等多项功能的流程和要求。

3. 合作调研过程

（1）湖北省闪电时代网络文化传播有限公司

成员：金汉垂、金国治、曹露、陈松柏等；

调研内容：直播、电商、数字AI等；

调研过程：组织教师深入王明璠电商直播基地，与基地负责人沟通和交流，了解

从产品展示到品牌体验、从专业直播到拍摄制作，从培训学习到商务洽谈，从仓储物

流到员工住宿的基本情况。



图1 考察王明璠电商直播

图2 深入产品直播间



图3 展示直播产品

图4 校企合作交流会



图5 直播前培训

图6 学生试播



图7 学生试播

图8 学生正式直播带货



二、 校企合作共同制定课程标准、并实施教学项目

专兼职教师通过调研，进行分析研讨，获得岗位的能力要求、工作要求。进 而设计课

程的教学项目、载体，基于工作过程设计教学项目，并明确教学目标。 尤其是学徒制课程

改革中，提出了岗位课程的教学要求，积极采取“集中授课、 在岗操作、在岗被辅导、 自

学、辅导他人 ”等五种方式，开展岗位教学。专任教师以理论集中教学为主，兼顾课程与

岗位之间的逻辑衔接。企业导师以实践指导为主，注重学生电子商务实操能力训练。最终

共同开发课程标准。

（一）课程基本信息

直播电商课程基本信息，见表1。

表1 课程基本信息表

（二）课程性质与任务

1.课程性质

本课程是为专业学生设置的一门专业核心课程。以职业教育职业能力标准为逻辑起点，

以专项职业能力为依据，以促进县域经济发展的“离案孵化器”典型模式为抓手，深入对

接专业1+x职业技能等级证书（直播电商中级模块）直播策划、直播带货、直播推广3个工

作领域11个工作任务46个技能要求，它主要学习直播市场认知、直播平台设置、直播脚本

设计、直播方案场景搭建、直播引流与互动及直播数据分析与优化等内容，是学生进一步

学习相关专业课程的重要课程。

2.课程任务

该课程主要针对电子商务直播、网络直播等岗位开设，主要任务是培养学生在直播电

商岗位的直播能力，要求学生掌握直播方面的基本知识和技能。主要采用理论讲授、合作



探究、实训实操、翻转课堂的教学方法，与企业共同指导，帮助学生明晰直播电商的过程，

掌握主播的核心能力及直播策划的方法。

（三）课程目标与要求

1.总体目标与要求

通过《直播电商》课程的学习，使学生基本掌握直播电商的基本理论和工作流程，进

而了解直播电商岗位工作者必备的素质要求等，主要从实践层面为学生进一步从事专业学

习和从事直播电商工作奠定坚实基础。

2.具体目标

（1）素质目标

1）具有分析、思辨、判断、决策的能力

2）具有对国情、地方经济、产业的深入了解，运用直播营销的知识来提高农产品销量，

促进地方经济的发展；

3）培养具备团队合作精神、创新精神、职业素质高、就业能力强、有社会责任感的新

时代技术技能型人才。

（2）知识目标

1）熟知国内电商直播平台的规则和操作流程；

2）掌握电商直播方案执行规范及脚本撰写的方法；

3）熟悉电商直播转化技巧及促单方法；

4）掌握电商直播数据效果分析的方法；

（3）能力目标

1）培养学生能够根据产品特点及企业营销目标，选择合适的直播平台及矩阵；

2）培养学生敏锐的市场分析能力，对消费者洞察能力，综合分析和决策能力；

3）具有对直播脚本进行创意撰写的能力；

4）具有对直播活动策划推广能力；

5）能够塑造转化率高的直播场景；

6）能够对直播效果进行分析及直播复盘；



（四）课程结构与内容

本课程的课程结构与内容，见表2。

表2 课程结构与内容





图9：学校与企业共同研讨课程项目设计



图10：校领导及教师研讨课程内容及教学要求

图11：直播基地参观



图12：直播基地参观

图13：教师实地指导学生



图14：教师实地指导学生

图15：企业导师指导学生



图16：企业导师指导学生

图17：学生进行直播现场



三、校企合作共建实训基地

（一）校企合作共建“通山县电子商务服务中心 ”实训室

1.中心介绍

通山直播基地位于湖北省咸宁市通山县大路乡王明璠商业街，基地总占地面积5000平

方米，项目总投资1.2亿元。该基地是一个集直播、电商、数字AI等多项功能于一体的创新

型产业基地，旨在打造全方位的直播电商产业生态链。

基地拥有丰富的设施，主要分为九大功能区，这些功能区包括直播产品展示馆、品牌

体验馆、专业直播间、产品拍摄间、直播培训中心、办公会议中心、商务洽谈区、仓储物

流区以及员工住宿区。可以满足各类直播电商活动的多元化需求，从产品展示到品牌体验，

从专业直播到拍摄制作，从培训学习到商务洽谈，从仓储物流到员工住宿，应有尽有。

图18： 校领导带领学生参观通山直播基地



图19： 通山直播基地

合作形式：参与教学、技术研究（项目）、职业培训、技术指导、无偿提供、教学耗

材、提供直播赛道等。

“通山县电子商务服务中心 ”实训室主要功能及合作项目如下：

2.主要实训室功能介绍

表 1 实训室功能

实训室名称 主要功能 合作项目

直播产品展示

馆

向消费者展示通山本地特产，体现通

山本地特色

●学生直播技能培训

●学生直播演练

●学生了解本地产品，并且

能够提炼主要产品的卖点

专业直播间

让学生沉浸式体验直播带货，培养专

业的电商人才

直播培训中心 有专业的导师进行直播培训，让学生

能够更快的掌握专业的直播技巧



3. 合作成果

中心积极聘请企业兼职教师共同开展教学与培训工作。多年来，效果显著,学生评价好。

图20： 学生参加“中银杯”比赛

图21： 学生“中银杯”大赛获奖



图22： 学生获奖照片

图23： 学生获奖照片



4.教学成果

学生获奖情况如下：



（主要实训室重点介绍

1.直播产品展示馆

（1）功能介绍

向消费者展示通山本地特产，体现通山本地特色

（2）实训项目

了解产品，包括产品的功能和种类等；

如何向消费者介绍产品；

沟通的技巧；

（3）产品清单

自2023年9月28日启动试运营以来，通山直播基地已成功吸引他他品、土巴爷、唐

老农、阳春园、阿汤嫂、赵李桥等31家通山及周边县市企业入驻基地直播产品展示馆，

展示的特色产品更是达到了130多种，产品品类繁多，其中包括食品、饮料、酒类、生

鲜等独具匠心的当地特色产品。

图24： 学生在展示相关产品



（4）实践缩影

图25： 直播产品展示馆

图26： 学生在直播产品展示馆了解产品



2.专业直播间

（1）功能介绍

让学生沉浸式体验直播带货，培养专业的电商人才。学生通过实训，能进行直播营

销相关的主播打造、选品、卖点提炼、脚本设计、直播流程设计等相关技能训练，为今

后就业提供扎实的电商技能基础，满足职高高专技能型人才培养的目标。

（2）实训项目

学生学习直播技巧；

学习写直播稿；

了解相关直播设备；

学习选品、卖点提炼；

了解直播流程；

（3）设备清单

图10 直播间设备清单



（4）实践缩影

图27： 学生在进行专业直播

图28： 学生在直播间熟悉直播流程



图29： 非遗传承-通山木雕直播展示

图30： 非遗传承-通山木雕直播展示



图31： 乡村振新产品直播展示

图32：乡村振新产品直播展示



3.直播培训中心

（1）功能介绍

有专业的导师进行直播培训，让学生能够更快的掌握专业的直播技巧。

（2）实训项目

专业导师讲解直播流程；

专业导师讲解直播稿；

专业导师讲解直播技巧；

专业导师进行演示直播；

学生进行直播模拟实训；

（3）实践缩影

图33：导师讲解直播流程

（三）通山直播基地运营团队及理念

通山直播基地由湖北省闪电时代网络文化传播有限公司负责运营，公司的董事长

王清女士，籍贯位于通山县大畈镇，拥有超过20年的浙江杭州创业经验，同时她也是

湖北臻兴农业科技有限公司的创始人。作为通山直播基地的灵魂人物，她的远见卓识

和丰富的经验赋予了基地无限的活力和潜力。

企业目前拥有正式员工共计63人，其中管理团队9人，核心成员都来自电商之都

浙江杭州，具备深厚的行业背景和经验。团队拥有丰富的管理经验、互联网运营实力

和电商直播行业资源，现有直播运营9人，带货主播30人，视频拍摄剪辑4人，电商设

计及客服11人，预计到2024年团队成员将超过百人。



公司的运营理念独特，以创新为驱动，通过整合各方优势资源，建立了正规化、

数字化的S2B2C服务平台。这种服务平台模式旨在深度融合电商直播与中台运营，创

造出一种全新的商业模式，使消费者能够无缝对接通山、咸宁乃至全国的优质产品。

通过这种模式，消费者可以更加便捷地购买到各类特色产品，同时也为通山县的经济

发展做出了积极的贡献。

我们始终坚持创新、专业和高品质的产品来满足消费者的需求，以此推动通山电

商的健康发展、成熟和稳步增长。我们致力于打造可持续发展的农产品品牌和通山名

片，让更多的人了解通山、走进通山、爱上通山。

（四）通山直播基地运作方式

通山直播基地目前运营着三个直播间账号，它们分别是《她他品优选》、《土老

冒优选》和《闪电优选》。这些账号的定位明确，分别负责冻干系列产品、本地特色

农产品和本地品牌商家产品的推广销售。我们的运营平台涵盖了抖音、天猫、京东、

视频号和小红书等，实现了多渠道的运营。

在运营的初期阶段，我们集中力量打造最小化可行运营方案（MVP阶段）。这个

阶段的主要运营思路是采用品牌自播+企业代播（MCN公司/达人合作）的模式，以此

打造通山直播基地的自有账号矩阵和达人矩阵，2024年计划孵化专业带货达人及矩阵

账号1000个，我们将专注于打造专业、有影响力和具有地方特色的直播账号，通过这

些账号将咸宁、通山地区产品推向全国。我们将与各地的合作伙伴建立战略合作关系，

共同推广优质的农特产品、旅游资源和康养项目等。同时，我们还将积极拓展工业产

品的直播销售渠道，为通山工业产业的发展提供新的动力。

在运营的中期阶段，我们将在杭州成立通山直播基地运营中心。这个中心的目的

在于对接杭州的优质资源，让通山的运营团队能够迅速跟上杭州超前的线上运营理念

和技术，学习并掌握先进的运营思想。通过与杭州优秀企业的交流和学习，我们的团

队将避免陷入“通山化”的困境，打破杂乱、小型、粗放的经营状态。同时，我们将

输送高标准的真正优质人才，以此打造属于通山本土的MCN公司，培养当地的网红达

人矩阵。利用私域运营策略与用户建立深度链接，并通过社交与裂变进行口碑传播，

提升用户信任度、用户增长和转化率，打造具有持续发展潜力的特色产品，以创新和

高品质产品满足消费者需求，引导用户来通山线下打卡消费。这些努力将促进通山电

商和旅游产业的健康、成熟和稳步发展，提高“通山”的曝光率，为通山打造一张金

名片。

在运营的后期阶段，我们将打造属于通山的义乌对外贸易中心。这个中心将选出

特优产品，针对跨境电商进行推广，以此将通山的特色产品销售到海外市场。这一战



略举措旨在进一步扩大通山县的经济发展，通过搭建一个高效的对外贸易平台，为本

地企业提供更广阔的市场机会和更丰富的资源。

（五）通山直播基地多元化互动与合作

通山直播基地积极推动与电商专业院校、品牌商家及本地商户/农户的多元化互

动与合作，以实现资源共享、互利共赢。通过与咸宁市电商专业院校的合作，我们能

够为通山当地培养专业电商人才，提供对口就业岗位，并支持对外营销及本地生活服

务。同时，我们充分利用互联网技术，为通山直播基地提供了强大的技术和人才支持。

这种支持不仅有助于提高直播基地的运营效率，还能够推动通山电商产业的创新发展。

在人才培养方面，我们注重通山本土优秀直播运营团队的培养和发展。通过提供

专业的培训和指导，我们帮助本土团队提升技能水平，并鼓励他们不断创新，为通山

电商产业注入新的活力。此外，我们还提供经纪人服务，为本地MCN公司的孵化和发

展提供支持，进一步推动通山电商产业的升级发展。



（六）通山县电子商务服务中心合作协议











四、校企共同指导学生参加电商竞赛
2023年湖北省中等职业技能大赛、第五届湖北省中华职业教育创新创业大赛，

学校参加了创新创业计划书赛项、创新创业规划赛赛项、电子商务赛项，闪电时代公

司获悉学校缺乏实践训练设备条件后，积极利用公司资源，为我校提供帮助，特别提

供了直播间、摄影器材等，以及技术人员给我校师生进行大赛训练，为期 1-2 个月。

在公司的大力支持下，师生们不负众望，最终在大赛中获得佳绩，其中包括市级奖项：

1个一等奖，3个二等奖，1个三等奖；省级奖项：3个一等奖、2个三等奖，多个奖项

入围国赛。



五、校企共同编制校本教材
由企业参与，共同编制校本教材《传统文化与道德素养（第2版）》，开发线上

精品课。


